Vendez sur internet
avec JUMIAE




Pourquoi vendre sur
Jumia?

7 millions de visiteurs chague
MoOIs

ler site d'e-commerce présent
partout au Maroc

Personnalisez gratuitement votre
catalogue illimité de produits en ligne

Les consommateurs marocains effectuent
de plus en plus leurs achats sur Internet

Nos équipes vous accompagnent pour la
mise en place de votre commerce en ligne




Qui vend maintenant
sur Jumia ?

O Les plus grandes marques

g
samsune @ mi| Q) @LG casio
HUAWEI
taurus Whidpsol LOREAL Tefal Pampers Wowlivex

BosSCH _ I M .\ Defaclo oo

adidas

O Les particuliers



Jumia
Comment ¢a marche

Inscrivez-vous gratuitement sur
jumia.ma/market-place

Créez en ligne vos produits sur notre plateforme
Seller Center

Travaillez vos images, descriptions et surtout mettez
votre meilleur prix!

Si votre offre est attirante, un visiteur passera une commande

Vous recevrez un e-mail vous notifiant du détail
de la commande

Emballez et déposez votre commande dans
I'un des points de livraison Jumia

Jumia se charge de la livraison au client
partout au Maroc

(0 Recevez votre argent directement sur votre compte

bancaire chaque semaine.




Comment vendre sur

Jumia?

Création de boutique
® 5min

Création de fiche produits
® 30min

Depuis le catalogue existant jumia
Manuel depuis Seller Center
Upload via Excel/CSV (Plus rapide)

Suivi et mise a jour en ligne
du stock
® 10min

Manuel depuis Seller Center
Upload via Excel/CSV




Comment gagner la
confiance des clients ?

Produit de qualité

Emballage de produit
conforme aux régle
de Jumia

Dépbt en moins de 24h
au centre de livraison
Jumia

( BON VENDEUR )
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Ensuite ?

J'augmente mes chances de vendre

Je note et me prépare aux prochains
événements commerciaux

Je m'assure de toujours disposer

de stocks suffisants
J'améliore le contenu de mes fiches
produit :

O Un titre attractif
O Des images de trés bonne qualité

O Une description détaillée

0 Je m'adapte aux prix proposeés par
la concurrence pour rester compétitif

Je dépose ma marchandise en moins
de 24h
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Jaugmente mes chances
de vendre

Jumia vous propose un large choix de services
pour développer votre boutique en ligne et vendre
stratégiquement :

Seller Coach : Service gratuit qui vous donne

Seller des recommandations personnalisées
Coach

en matiere de prix, stock, contenus ...

Market Insights : Les listes hebdomadaires
m Market ou mensuelles des produits les plus vendus
insi =] X
° et les plus recherchés par catégorie

Jumia Ads : Le service de sponsoring
Sponsored qui permettra a vos produits d'étre bien
Products Qoo .

visibles sur le site

Jumia Express : La possibilité de stocker
vos produits dans le dépdt de Jumia
a Casablanca Lissassfa : On s'occupe
d'emballer et de livrer vos produits !

O Ces services et bien d'autres sont mis a votre
disposition pour construire votre présence en ligne
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Ensuite ?

J'augmente mes chances de vendre

& En profitant des ressources mises
a disposition par Jumia University :

® ® ®

Tutoriels vidéos Formations Formations
sur Youtube en ligne sur place
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A vos agendas !

N'oubliez pas les plus gros événements

de I'année

8% Black Fridays

© Mois de Novembre

7 Millions de visiteurs
400 Millions de pages vues
Application téléchargée 400 000 fois

Mobile week

& Derniére semaine de Mars

JUMIAE:

1.8 Millions de visiteurs

24 Millions de pages vues

Application téléchargée 60 000 fois

i Jumia Anniversary

O Deux premiére semaines de Juillet
2 millions de visiteurs

46 Millions de pages vues

Application téléchargée 90 000 fois




Les Vendeurs témoignent
de leur expérience

“ Jumia m’a offert une visibilité conséquente:
5000 personnes ont ainsi consulté ma boutique.
Avec en plus des photos de qualité et un prix
) compétitif, j'ai pu vendre 100 smartphones en

Nizar, 35 ans

Electro Tech l'espace de 15 Jours "

Grossiste spécialisé dans
les appareils multimédia

“ J'ai décidé de suivre les conseils de Jumia
et d’investir dans ma boutique en ligne,
en achetant des placements sur les newsletters
et les brochures; un mois plus tard, mes produits
avaient été consultés 10 000 fois "

Fatim-Zahra, 24 ans
Fashion London
Etudiante

“Jumia m’'a non seulement permis de découvrir
le e-commmerce, mais m'a aussi permis de

développer mes compétences numériques par

le biais de la Jumia University. Merci Jumia!”

Siham, 42 ans
Sweet Maison
Commergante de proximité

“ Mes ventes sur Jumia m'ont permis de me retirer
du marché physique, car les conseils et les services

proposés par la plateforme ont boosté mes ventes

en ligne. Je gagne désormais plus d'argent qu'avant,

Abdellah, 50 ans
Unit bio
Revendeur de produits
agro-alimentaires bio

le tout en travaillant a la maison ”




